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BATNA	
  Group	
  –	
  Szpitalne	
  Grupy	
  Zakupowe	
  

Zaproszenie	
  do	
  udziału	
  we	
  wspólnych	
  postępowaniach	
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Wspieramy	
  wiodące	
  na	
  rynku	
  polskim	
  i	
  międzynarodowym	
  organizacje	
  	
  
we	
  wdrażaniu	
  najlepszych	
  praktyk	
  zakupowych	
  

Wybrane	
  referencje	
  w	
  obszarze	
  Zakupów	
  

Podmioty	
  objęte	
  Ustawą	
  PZP	
   Podmioty	
  z	
  udziałem	
  Skarbu	
  Państwa	
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• Najbardziej	
  reprezentatywna	
  organizacja	
  
szpitali	
  w	
  Polsce,	
  zrzesza	
  88	
  szpitali	
  
członkowskich	
  

•  Jeden	
  z	
  celów	
  strategii	
  Federacji	
  –	
  
organizacja	
  grup	
  zakupowych	
  

• BATNA	
  MED	
  jest	
  oficjalnym	
  i	
  wyłącznym	
  
partnerem	
  Federacji	
  w	
  zakresie	
  budowy	
  
grup	
  zakupowych	
  

Filary	
  grup	
  zakupowych	
  dla	
  Szpitali	
  –	
  BATNA	
  MED	
  

Cztery	
  filary	
  Grup	
  zakupowych	
  BATNA	
  MED	
  zapewniają	
  wymaganą	
  skalę	
  oraz	
  
ekspercką	
  wiedzę	
  niezbędną	
  dla	
  skutecznych	
  zakupów	
  grupowych	
  dla	
  Szpitali	
  

Grupy  
zakupowe –  

 
BATNA MED 

• BATNA	
  Group	
  –	
  operator	
  grup	
  zakupowych	
  
B2B,	
  przeprowadzenie	
  3	
  największych	
  
przetargów	
  grupowych	
  dla	
  szpitali	
  w	
  Polsce	
  

• PROFITIA	
  Management	
  Consultants	
  	
  –	
  lider	
  
doradztwa	
  zakupowego	
  w	
  Polsce	
  wyłączny	
  
przedstawiciel	
  CIPS	
  

• Klienci	
  –	
  największe	
  polskie	
  firmy	
  i	
  organi-­‐
zacje	
  (w	
  tym	
  działające	
  w	
  reżimie	
  PZP)	
  oraz	
  
MŚP	
  

BATNA Group i PROFITIA Polska Federacja Szpitali 

• Zachęcamy	
  	
  wszystkie	
  polskie	
  szpitale	
  do	
  
uczestnictwa	
  w	
  grupach	
  zakupowych	
  BATNA	
  
Med	
  

• Dołączenie	
  do	
  grup	
  odbywa	
  się	
  poprzez	
  
wypełnienie	
  i	
  przesłanie	
  Deklaracji	
  
dołączenia	
  do	
  Grupy	
  

Szpitale – członkowie Grup 

• Skupia	
  ponad	
  4000	
  członków	
  
• Wspólne	
  zakupy	
  za	
  ponad	
  $	
  41	
  mld	
  w	
  2014	
  
• Wspiera	
  BATNA	
  MED	
  dostępem	
  do	
  
światowych	
  benchmarków	
  oraz	
  między-­‐
narodowego	
  rynku	
  	
  
dostawców	
  

Grupa zakupowa Healthtrust 
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Przy	
  wspólnym	
  przygotowaniu	
  i	
  prowadzeniu	
  trzech	
  postępowań	
  grupowych	
  
pracował	
  zespół	
  5	
  osobowy	
  wspierany	
  przez	
  dedykowane	
  osoby	
  ze	
  szpitali	
  

Grupa	
  Zakupowa	
  w	
  liczbach	
  

11	
   16	
  

54	
  

11	
  

200	
   142	
  545	
   12	
  
Wersje	
  

pakietowań	
  
poprzedziło	
  

zaakceptowanie	
  
wersji	
  finalnej	
  

Godzin	
  trwał	
  Dialog	
  
Techniczny	
  z	
  
dostawcami	
  
Rękawic	
  

Medycznych	
  

Indeksów	
  
zgłosiły	
  

szpitale	
  do	
  
postępowania	
  
w	
  Płynach	
  
Infuzyjnych	
  

Pytań	
  zadali	
  
wykonawcy	
  

ubiegający	
  się	
  o	
  
udzielenie	
  
zamówienia	
  

w	
  Rękawicach	
  i	
  
Pieluchomajtkach	
  

Pakietów	
  
zawiera	
  finalne	
  
ogłoszenie	
  o	
  

postępowaniu	
  w	
  
Płynach	
  

Infuzyjnych	
  

Indeksów	
  znajduje	
  
się	
  w	
  finalnym	
  
koszyku	
  w	
  

postępowaniu	
  na	
  
Płyny	
  Infuzyjne	
  

Szpitali	
  wzięło	
  
udział	
  we	
  
wspólnych	
  

postępowaniach	
  

Milionów	
  złotych	
  
warte	
  były	
  

pierwsze	
  trzy	
  
postępowania	
  

grupowe	
  

Źródło:	
  BATNA	
  GROUP	
  

140	
  
Tysięcy	
  złotych	
  
oszczędności	
  –	
  
najwyższe	
  

oszczędności	
  w	
  
grupie	
  dla	
  jednego	
  

ze	
  szpitali	
  	
  

do	
  20%	
  
Oszczędności	
  
osiągane	
  przez	
  
szpitale	
  w	
  

poszczególnych	
  
kategoriach	
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Uczestnicy	
  grup	
  podkreślają	
  szereg	
  korzyści	
  wynikających	
  z	
  realizacji	
  wspólnych	
  
przetargów,	
  w	
  szczególności	
  możliwość	
  optymalizacji	
  asortymentu	
  

Korzyści	
  wynikające	
  z	
  przystąpienia	
  do	
  grupy	
  zakupowej	
  

KORZYŚCI	
  
WYNIKAJĄCE	
  Z	
  
PRZYSTĄPIENIA	
  

DO	
  GRUPY	
  
ZAKUPOWEJ	
  

ANALIZA	
  PORÓWNAWCZA	
  
POMIĘDZY	
  SZPITALAMI	
  

ZMNIEJSZENIE	
  LICZBY	
  
ZAMAWIANYCH	
  INDEKSÓW	
  

OSZCZĘDNOŚCI	
  WYMIANA	
  NAJLEPSZYCH	
  PRAKTYK	
  
ZAKUPOWYCH	
  

ODCIĄŻENIE	
  DZIAŁÓW	
  ZAKUPÓW	
  
W	
  SZPITALACH–	
  MOŻLIWOŚĆ	
  
SKUPIENIA	
  SIĘ	
  NA	
  INNYCH	
  

POSTĘPOWANIACH	
  

Źródło:	
  BATNA	
  GROUP	
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Wynagrodzenie	
  BATNA	
  Med	
  wypłacane	
  jest	
  przez	
  Wykonawcę	
  jako	
  zdefiniowany	
  
procent	
  od	
  wartości	
  zrealizowanych	
  dostaw	
  

Wynagrodzenie	
  dla	
  BATNA	
  Med	
  

1	
  

2	
  

Wynagrodzenie	
  dla	
  operatora	
  płatne	
  jest	
  
przez	
  Wykonawcę	
  jako	
  zdefiniowany	
  
procent	
  od	
  wartości	
  zrealizowanych	
  dostaw	
  

Informacja	
  o	
  wynagrodzeniu	
  dla	
  operatora	
  
jak	
  i	
  wzór	
  umowy	
  pomiędzy	
  Wykonawcą	
  i	
  
operatorem	
  jest	
  zawarty	
  w	
  sposób	
  
transparentny	
  w	
  SIWZ	
  

MODEL	
  WYNAGRODZENIA	
   KORZYŚCI	
  WYNIKAJĄCE	
  Z	
  MODELU	
  	
  

4	
   Wynagrodzenie	
  dla	
  operatora	
  wypłacane	
  
jest	
  systematycznie	
  po	
  zrealizowaniu	
  
dostaw	
  	
  

•  Prosta	
  i	
  przejrzysta	
  metoda	
  wyliczeń	
  
wynagrodzenia	
  dla	
  operatora	
  –	
  zarówno	
  
dla	
  uczestników	
  postępowania	
  jak	
  i	
  
organów	
  kontroli	
  

•  Brak	
  kosztów	
  dla	
  szpitali	
  związanych	
  z	
  
udziałem	
  w	
  grupie	
  –	
  brak	
  konieczności	
  
budżetowania	
  wydatków	
  związanych	
  z	
  
udziałem	
  w	
  postępowaniu	
  

•  Minimalne	
  obciążenie	
  dla	
  Wykonawców	
  
–	
  dokonywanie	
  niewielkich,	
  
sukcesywnych	
  opłat	
  po	
  otrzymaniu	
  
płatności	
  od	
  szpitala	
  

Źródło:	
  BATNA	
  GROUP	
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Punktem	
  wyjścia	
  do	
  rozpoczęcia	
  współpracy	
  jest	
  udzielenie	
  wstępnego	
  
pełnomocnictwa	
  i	
  zebranie	
  danych	
  niezbędnych	
  do	
  realizacji	
  przetargów	
  

Proces	
  realizacji	
  postępowań	
  

Punkt	
  wyjścia:	
  
udzielenie	
  

pełnomocnictwa	
  
Przygotowanie	
  
postępowania	
  

Dialog	
  Techniczny	
  i	
  Finalizacja	
  
dokumentacji	
  

Podpisanie	
  umów,	
  
opłaty	
  za	
  

uczestnictwo	
  w	
  grupie	
  

PRZEKAZANIE	
  
PEŁNOMOCNICTWA	
  
(BEZ	
  ZAŁĄCZNIKA)	
  
ORAZ	
  DANYCH	
  DO	
  
BATNA	
  GROUP	
  

BENCHMARKING	
  –	
  
PORÓWNANIE	
  
SPECYFIKACJI	
  
ZAKUPOWYCH	
  

OPRACOWANIE	
  
DOKUMENTACJI	
  
PRZETARGOWEJ	
  

DIALOG	
  
TECHNICZNY/	
  RFI	
   PODPISANIE	
  UMÓW	
  

–	
  SZPITAL,	
  
DOSTAWCA.	
  OPŁATA	
  
DLA	
  OPERATORA	
  
GRUPY	
  POBIERANA	
  
JEST	
  OD	
  DOSTAWCY,	
  
ZGODNIE	
  Z	
  SIWZ	
  

Dz
ia
ła
ni
a	
  
-­‐	
  B

AT
N
A	
  

Dz
ia
ła
ni
a	
  
-­‐	
  K

lie
nt
	
   SZPITALE	
  PRZEKAZUJĄ	
  

ZAŁĄCZNIK	
  NR	
  1	
  DO	
  
PEŁNOMOCNICTWA	
  

OKREŚLAJĄCY	
  KWOTĘ	
  JAKĄ	
  
ZAMIERZAJĄ	
  PRZEZNACZYĆ	
  

NA	
  SFINANSOWANIE	
  
ZAMÓWIENIA	
  

PRZEDSTAWIENIE	
  
FINALNEJ	
  

DOKUMENTACJI	
  

POWOŁANIE	
  KOMISJI	
  
PRZETARGOWEJ	
  –	
  
PRZEPROWADZENIE	
  
POSTĘPOWANIA	
  

Źródło:	
  BATNA	
  GROUP	
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Terminy	
  realizacji	
  postepowań	
  będą	
  dostosowywany	
  do	
  potrzeb	
  grupy	
  i	
  terminów	
  
wygasania	
  ich	
  obecnie	
  obowiązujących	
  umów	
  

Ramowy	
  harmonogram	
  realizacji	
  postępowań	
  zakupowych	
  –	
  Grupy	
  Ogólnopolskie	
  
2015	
  

05	
   06	
   07	
   08	
   09	
   10	
   11	
   12	
   01	
  

ŻYWIENIE	
  POZAJELITOWE	
  

PŁYNY	
  INFUZYJNE	
  

ODCZYNNIKI	
  LABORATORYJNE	
  

MATERIAŁY	
  SZEWNE	
  

URZ.	
  MONITOR.	
  PACJENTÓW	
  I	
  DEFIBRYLATORY	
  

BIELIZNA	
  JEDN.	
  +	
  MAT	
  OPATRUNKOWE	
  

LEKI	
  (np.	
  ANTYBIOTYKI,	
  ONKOLOGICZNE)	
  

ŚRODKI	
  DEZYNFEKCYJNE	
  

RĘKAWICE	
  MEDYCZNE	
  

KATEGORIE	
  LOKALNE	
  

NA PAŃSTWA	
  ŻYCZENIE	
  MOŻEMY	
  PRZYSPIESZYĆ	
  REALIZACJĘ	
  POSZCZEGÓLNYCH	
  POSTĘPOWAŃ.	
  MOŻLIWA	
  JEST	
  
TAKŻE	
  BUDOWA	
  GRUP	
  W	
  OPARCIU	
  O	
  WYBRANE	
  PRZEZ	
  PAŃSTWO	
  KATEGORIE	
  NIE	
  WSKAZANE	
  W	
  

HARMONOGRAMIE	
  !!!	
  

Źródło:	
  BATNA	
  GROUP	
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Ze	
  względu	
  na	
  ścisłą	
  współpracę	
  ze	
  szpitalami	
  w	
  poszczególnych	
  województwach	
  
rozważamy	
  także	
  przygotowanie	
  lokalnych	
  grup	
  w	
  wybranych	
  kategoriach	
  

Potencjalne	
  kategorie	
  zakupowe	
  

SPRZĄTANIE/OCHRONA	
  

UTYLIZACJA	
  ODPADÓW	
  

ENERGIA	
  

SERWISY	
  URZĄDZEŃ	
  

PRANIE	
  

ŻYWIENIE	
  

Źródło:	
  BATNA	
  GROUP	
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Łukasz Rozdeiczer 
Wiceprezes Zarządu BATNA Group 
 
mail: lukasz.rozdeiczer@batnagroup.pl 
kom: (+48) 507 830 303 

Zachęcamy	
  do	
  bezpłatnego	
  porównania	
  Państwa	
  	
  warunków	
  
handlowych	
  w	
  wybranych	
  kategoriach	
  


